ПРОЕКТ

Рабочая программа
«Основы предпринимательской деятельности» для 7 – 9 классов
Культурологическая направленность -Рассчитана на детей в возрасте от 14 до 16 лет
Срок реализации программы: 1 учебный год
Пояснительная записка
По прогнозам  аналитиков, изменения на рынке труда, произошедшие под влиянием мирового экономического кризиса, потребуют повышения квалификации населения, причем особое внимание уделяется увеличению инвестиций в развитие образования и поддержку инновационной деятельности. Кризисные ситуации в экономике нашей страны убедительно показывают, что одних знаний, умений и навыков экономической деятельности недостаточно. Требуется еще и предпринимательская подготовка, то есть формирование навыков проектной деятельности, оперативной корректировки планов, прогнозирование последствий собственной экономической деятельности, а так же деятельности других. 
Предпринимательство в общеобразовательной школе следует рассматривать, прежде всего, как предпринимательское отношение к созидательному труду в целом, в не зависимости от того, какую роль придется выполнять школьнику во взрослой жизни – предпринимателя, управленца или просто работника по найму. 
Содействие развитию цивилизованного предпринимательства, формирование общественном мнении позитивного отношения к предпринимательской деятельности; содействие формированию нового поколения молодых людей, понимающих предпринимательство и бизнес не как способ личной наживы, а как общественно востребованную самореализацию, и способных взять на себя ответственность за претворение этой цели в жизнь. Человек предприимчивый осознает свои желания и возможности, действует в соответствии с ними и достигает результата.
1. Цели и задачи программы
 Предлагаемая программа имеет своей целью сформировать у учащихся старших классов предпринимательские качества, а так же знания, умения и навыки, необходимые для любой деятельности: 
- основы знаний в области менеджмента, маркетинга, финансов, юриспруденции;
 - навыки постановки целей и планирования своей деятельности;
 - навыки получения и анализа информации;
 - навыки управления проектами, в том числе бизнес-планирование;
 - навыки уверенного поведения, презентации и самопрезентации; 
- навыки эффективных коммуникаций (умение слушать и задавать вопросы, доносить информацию без потерь, аргументировать свою точку зрения, корректно реагировать на мнение, отличное от собственного); 
- умение находить нестандартные решения и креативно мыслить
2. Пути повышения эффективности обучения
Навыки связаны с преактивным управлением проектами, эффективной презентацией и переговорами, и способностью работать как индивидуально, так и в сотрудничестве с другими в команде. Поэтому большинство занятий проходят в интерактивном режиме, с групповым проектированием, публичной защитой, дискуссиями. На занятиях особое место отводится решению ситуационных задач, настольным экономическим играм, деловым играм. В программу включены тематические тренинговые занятия.
 Программа состоит из нескольких тем и рассчитана на учащихся 7 – 9 классов. 
3. Методы обучения: - словесный: рассказ, беседа, учебная дискуссия;
 - частично - поисковый: работа с дополнительной литературой, интернет – ресурсами; - деятельностный: участие в практикумах, выполнение социальных ролей. 
4. Формы обучения: Обучение построено на сочетании теоретических и практических занятий. Занятия состоят из трех академических часов, из которых один час посвящен лекции, а два – практике. 
Практические занятия программы – это: 
- бизнес и ролевый игры; 
- тренинги; - конкурсы;
 - подготовка униками специальных проектов и презентаций;
 - встречи с успешными бизнесменами;
 - экскурсии на предприятия города; - занятие-лекция; 
- практикум и др. 
5. Ожидаемый результат: 
В процессе обучения, работая с источниками, дополнительной литературой, Интернет – ресурсами, учащиеся закрепят навыки самообразования. Приобретают следующие умения: 
- поиск, первичный анализ и применение информации по теме курса (например, составление договора, бизнес-плана); 
- изложение и аргументация собственных суждений по экономическим, правовым проблемам;
 - выбор соответствующих закону форм поведения и действий в типичных жизненных ситуациях. 
6. Содержание программы
	№ п/п
	Тема занятий
	Количество часов
	Вид 
деятельности
	Сроки 
проведения

	1
	Введение.  Истоки предпринимательства.
	1
	Беседа
	1 неделя

	2
	Сущность предпринимательства
	1
	Лекция
	2 неделя

	3
	Планирование собственного времени
	1
	Бизнес - игра
	3 неделя

	4
	Успешное общение.
	1
	Тренинг
	4 неделя

	5
	Рынок – среда существования предпринимателей. Рынок. Виды рынков
	1
	Групповая работа обучающихся
	5 неделя

	6
	Рынок – среда существования предпринимателей. Маркетинг в деятельности предпринимателя - товаропроизводителя и его правовое обеспечение.
	1
	Групповая работа обучающихся
	6 неделя

	7
	Рынок – среда существования предпринимателей. Реклама и коммерческая тайна
	1
	Групповая работа обучающихся
	7 неделя

	8
	Права и обязанности предпринимателей
	1
	Лекция. Дискуссия
	8 неделя

	9
	Договоры в сфере предпринимательской деятельности
	1
	Практическая работа в группах
	9 неделя

	10
	Несостоятельность (банкротство)
	1
	Лекция. Дискуссия
	10 неделя

	11
	Конкуренция: выбор стратегии поведения на рынке. Конкуренция и её виды
	1
	Лекция
	11 неделя

	12
	Конкуренция: выбор стратегии поведения на рынке. Правовое регулирование конкуренции и монополии в предпринимательской деятельности
	1
	Тренинг
	12 неделя

	13
	Предпринимательская этика и этикет
	1
	Практическая работа в группах
	13 неделя

	14
	Мои личные цели. Постановка командных целей.
	1
	Тренинг
	14 неделя

	15
	Мои личные цели. Постановка командных целей.
	1
	Тренинг
	15 неделя

	16
	Мои личные цели. Постановка командных целей.
	1
	Тренинг
	16 неделя

	17
	Формула успеха в бизнесе
	1
	Практическое занятие
	17 неделя

	18
	Генерирование бизнес - идей
	1
	Практическое занятие
	18 неделя

	19
	Сбор информации из разных источников
	1
	 Практическое занятие
	19 неделя

	20
	Разработка рекламной кампании 
	1
	Практическое занятие 
	20 неделя

	21
	Разработка рекламной кампании 
	1
	Практическое занятие 
	21 неделя

	22
	Разработка и инсценировка рекламного ролика 
	1
	Групповое занятие 
	22 неделя

	23
	Разработка и инсценировка рекламного ролика 
	1
	Групповое 
занятие 
	23 неделя

	24
	Ведение успешного бизнеса.
	1
	 Экскурсия
	24 неделя

	25
	Ведение успешного бизнеса.
	1
	 Экскурсия
	25 неделя

	26
	Имидж делового человека. Составляющие имиджа. Стиль в одежде.
	1
	Беседа
	26 неделя

	27
	Подготовка к собеседованию. Типы вопросов. Успешное собеседование.
	1
	Практическое занятие
	27 неделя

	28
	Деловые переговоры. Жесткие переговоры. Ведение переговоров.
	1
	Практическое занятие. Тренинг
	28 неделя

	29
	Презентация: три ключевые стадии.
	1
	Лекция
	29 неделя

	30
	Проведение презентаций и публичных выступлений
	1
	Практическое занятие.
	30 неделя

	31
	Деловая переписка. Правила составления делового письма
	1
	Практическое занятие
	31 неделя

	32
	Финансовое планирование
	1
	Практическое занятие
	32 неделя

	33
	Составление личного и семейного бюджета
	1
	 Практическое занятие
	33 неделя

	34
	Подготовка творческой работы (проекта)
	1
	Практическое занятие 
	34 неделя

	35
	Подготовка творческой работы (проекта)
	1
	Практическое занятие 
	35 неделя

	36
	Защита творческой работы (проекта) учащихся 
	1
	Практическое занятие 
	36 неделя

	37
	Защита творческой работы (проекта) учащихся 
	1
	Практическое занятие 
	37 неделя


